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queé ocurre en paises como Estados Unidos. Gracias a mi socia,
enseguida consegui los medios para poner en marcha Makeup
Novias; internet y el boca a boca han hecho el resto para que la
empresa marche a buen ritmo y tengamos ya reservas hasta fina-
les de 2010. Afortunadaments, no tuve ninguna dificultad burocra-
tica. Fue més complicado encontrar al personal cualificado vy espe-
cializado en este campo. Cuando los clientes piden un determina-
do servicio que no tenemos en nuestra oferta, nos ponemos a
buscar, nuestro objetivo es decir que si y ofrecerlo. Atendemos
tanto bodas como comuniones, cocteles, puestas de largo, cenas
de empresa, convenciones..., y hemos ampliado nuestros servi-
cios a manicuras, pedicuras, masajes relajantes, disefio de cejas y

CICATRICES Y

CORAZONES ROTOS

«A veces atendemos a hombres
que nas piden una base de
maguillaje para tapar ojeras
o cicatrices, y una vez nos
contrataron para retocar
un peluquin. Tratamos de
satisfacer a todos nuestros
clientes, y sélo unanovia, una
vez peinada y maquillada,
decidit no casarse, pero no por
el resultado; estaba enamorada
del hermano del novio.»

A R UGG L e
hacerse una prueba o a peinarse
el dia de la celebracion, prefiere
que vayas U adonde ellos te ne-
cesitan; a la novia le gusta que la
vean su madre, su madrina, su
abuela, sus amigas... También es
muy comodo cambiarse en el sitio
donde lo va a celebrar. Es un gran
coste que nos hemos ahorrado y
que invertimos en investigacion,
calidad del trabajo y material.
_ por Juan Ramén Gomez
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